BAZ Girisim - Export Readiness Checklist
ihracata Hazirlik Kontrol Listesi (KOBJi’ler igin)
Asagidaki maddeleri diristce isaretleyin.

v/ sayisi arttikga ihracata hazir olma seviyeniz yiikselir.

1. Stratejik ve Yonetsel Hazirlik

ihracat yapma nedenimiz net (bllyiime, pazar gesitlendirme, karlilik vb.)
Yazih bir ihracat hedefi ve zaman plani mevcut

ihracat, sirketin orta—uzun vadeli stratejisinin pargasi

Yénetim ekibi ihracat surecini sahipleniyor

ihracattan sorumlu bir kisi veya ekip belirlendi

2. Uriin / Hizmet Uygunlugu

Uriin veya hizmetimiz i¢ pazarda bagariyla satiliyor

Uriinimiiziin benzersiz satis avantajlari (USP) net

Hedef pazara goére Griin uyarlamasi yapilabilir (ambalaj, igerik, etiket vb.)
Uluslararasi kalite ve standartlara uyum saglanabilir

Uriiniin GTIP (HS) kodu dogru sekilde belirlendi

3. Finansal Hazirlhk

ihracat icin yeterli isletme sermayesi mevcut

Uretim artisi finansal olarak yonetilebilir

Fiyatlandirma doéviz bazinda hesaplandi

Kur riski ve tahsilat streleri analiz edildi

Eximbank, ihracat kredileri ve sigorta araglari hakkinda bilgi var

4. Pazar Arastirmasi ve Hedef Ulke Segimi

Hedef Ulkeler sezgisel degil, veriye dayali belirlendi
Hedef pazarda talep ve pazar blyukligu analiz edildi
Rakip firmalar ve fiyat seviyeleri incelendi

GUmrilk vergileri ve ticaret anlagsmalari arastirildi

ilk asamada 1-2 éncelikli pazar segildi



5. Satig, Pazarlama ve Dagitim

Hedef pazara uygun satis modeli belirlendi (dodrudan, distrib(itor, e-ihracat vb.)
Yabanci dilde Grin sunumlari ve kataloglar hazir

Web sitesi yabanci misteriler icin uygun

Dijital pazarlama veya e-ihracat stratejisi mevcut

Potansiyel musteri bulma kanallar belirlendi

6. Operasyonel ve Lojistik Hazirhk

ihracat sireclerini bilen bir i¢ ekip veya dis danisman var
GUmruk ve ihracat belgeleri hakkinda temel bilgi mevcut
Lojistik ve teslimat secenekleri degerlendirildi

Incoterms kavramlarina hakimiyet var

ihracat sézlesmeleri ve ddeme ydntemleri planlandi

7. Hukuki ve Kurumsal Hazirlik

Sirket yapisi ihracata uygun

Uluslararasi sézlesmeler igin hukuki destek planlandi
Marka, patent veya tasarim haklari korunuyor

Hedef pazarda gerekli kayit ve izinler arastirildi

Checklist Sonu¢ Degerlendirmesi

e 0-15isaretli:
<~ Ihracata baslamadan énce hazirlik siireci giiglendirilmeli

e 16-30 isaretli:
<~ Potansiyel var, ancak kontrollii ve destekli ilerlenmeli

e 31+ isaretli:
<~ Isletmeniz ihracata biyik 6lgiide hazir

Sonug olarak, bu checklist sayesinde ihracata duygusal degil stratejik bir karar verirsiniz.
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