BAZ Girisim: B2B Ihracatta Yapay
Zeka Destekli Buyume Sistemi

Ihracat bir kampanya degil, kurulmasi gereken bir
sistemdir.

Temel Deger Onermesi

“| Veri: Yapay zeka destekli pazar analizi.

“/ Temas: CRM ve otomasyon tabanli iletisim.

| Giliven: Icerik pazarlamasi ve yerel partner ag..

Biz sadece musteri bulmuyoruz; sirketiniz igin
tekrarlanabilir ve ol¢ceklenebilir bir “lhracat
Makinesi” kuruyoruz.
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Sansa Dayali lhracattan Veri Temelli Sisteme Gegis

Geleneksel Yontemler (Eski Dlinya)

@A Rastgele fuar katimlar
7 ve yiiksek maliyetler.

TTW Sezgisel pazar segimi
Y& = (“Her yere satalim”).

Manuel takipler ve Excel

4

Yapay zeka ile nokta atisi
pazar ve musteri segimi.

Veri analitigi ile
kanitlanmis hedef Ulkeler.

CRM ve pazarlama

BAZ Girisim Metodu (Yeni Dunya)

K

@ otomasyonu ile 7/24

caligan sistem.

listelerinde kaybolan
veriler.

Kisilere bagimli,
| %} siirdiiriilebilir olmayan
| surecler.

& Sirket icine kurulan,
kurumsal hafizaya
déniisen bir “Ihracat
Makinesi”.

= B

| - Donusum: Gider kaleminden, kalici altyapi yatirmina.
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Uctan Uca Buyume Sistemi Nasil Calisir?

Pazar Istihbarati

Al destekli pazar ve
rakip analizi

Donusum
CRM hunisi ve partner
destegi ile kapanis

~—~/ | — Hedefleme

Karar alicilarin (Decision
Makers) tespiti

Temas (Engagement)

Cok kanalli iletigim

(Email, LinkedIn) Goruniirliik

Icerik motoru ve dijital
gliven
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Adim 1: Yapay Zeka Destekli Pazar Istihbarat

Dunyanin her yerine ihracat yapmaya calismak, butun dilleri ogrenmeye calismak gibidir.

Biz sizi en dogru pazara odaklariz.

5.8

TUIK & ITC i

Ticaret Bakanligi | TradeMap

Verileri

Gumrik

Verileri Sektorel

Raporlar

Analiz Kriterleri

Talep Trendleri
Rekabet Yogunlugu

Fiyat Bantlari
Giris Bariyerleri

] ] 1 |
B
=

111

Al Analizi

Milyonlarca satir
veri isleme.

..;a.},',,“x
Uzman

Validasyonu

insan goziiyle
stratejik kontrol. y

N /,,
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Adim 2: Karar Alicilara Dogrudan Erlslm

'Info@' adreslerine atilan e-postalarla zaman kaybetmeyin. I.

Toplam & :'-f.'."f-'-'
Haftalik Performans Hedefleri Pazar 3_" ™

& Haftalik 200 yeni karar alici ekleme
& Haftalik ~140 kabul ve aga dahil etme Hedef

I
'\

il o _ Sirketler
& Kisisellestirilmis mesajlasma
i Karar Alicilar
Teknoloji Stack (CEO, Satin Alma
N Midirdi)
: D © = |{%
LinkedIn Sales Ticari Veri Al Scraping /
Navigator Tabanlari Araclar ¢ |

_/ " “_ Onaylanmis

Leadler
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Adim 3: Icerik Motoru ve Dijital Giiven

Video ikna edicidir. Satistan once otorite insa ediyoruz. ¥ | Blog Yazilari
| (SEO)

Canli Yayin / Teknik Video The Prism Effect

LinkedIn
Gonderileri

Kisa Videolar
(Reels/Shorts)

Tek Kaynak Al igerik Dagitimi
(Single Source)

Sektorel Ozellestirme Ornekleri N E-posta

¢ Makine: Demo videolari - Bultenleri

I_Z_}ijitalc_le gi.iven"- lligki - otorite » Kimya: Sertifika odakli icerik
uggeni satigin on kosuludur. » Gida: Tedarik zinciri gliveni
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Adim 4: Cok Kanalli Kusatma

MuUsteriyi her noktadan yakalayan butunlesik strateji.

INBOUND OUTBOUND '\
(Cekim) (Erisim) d
Al destekli SEOQ, LinkedIn
Web sitesi, dogrudan temas,

Icerik

.. Soguk E-posta,
pazarlamasi. /7

T

NEARBOUND

Yerel partner aq,
Fiziksel ziyaretler

i
.
v

NEARBOUND
e (Yakin Temas)

=

Aylik Erisim
Hedefleri:

- 120-180 Yeni Karar

Alici Baglantisi

- 20-40 Dogrudan

Mesaj Temasi
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Adim 5: CRM, Otomasyon ve Satis Hunisi

'Olcemezsen yonetemezsin.' Excel listelerinden akilli satis motoruna gegcis.

I :

looe@ =iE2
Soguk Adaylar [1]¢ Adaylar -—> Sicak Firsatlar
. — [—
Etkilesim Yok —> Ir;'erlk Tiiketiyor / Takipte [~ | Toplanty/Teklif Hazir __ [~
- - \ 7)1 A}
.| h \ _J - \ i ..-.i -
| =[® Fal =" ||
= — — |
Altyapi Lead Scorin Otomasyon
e 9 y 1TSl'.iregzlerinizi panelden

Zoho (Onerilen), Adaylarin
HubSpot veya Salesforce davranislarina gore
entegrasyonu. otomatik puanlanmasi.

Siz uyurken ¢alisan
"Nurturing” (besleme)
e-posta serileri.

7124 seffaf sekilde izleyin.”
J_ S S y —L

—
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Adim 6: Yerel Partner Giicii ve Insan Dokunusu

F

LE

=

L]

|||—

=

| m—

i I 25+ Ulkede Ticaret Mﬁsavirlig_i q
2 Kokenli Partner Ag!

Nearbound Avantajlari
Yerel dilde telefon

aramalari.

@ Fiziksel toplantilara
eslik etme.
Yerel pazar istihbarati
ve guiven transferi.

Dijital kanallar kapiyi acar, yerel partnerler ve insan dokunusu satisi kapatir.
Sadece pazarlama degil; odeme ve teslimat danismanligi da dahildir.

——
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12 Aylik Operasyonel Yol Haritasi

Ihracat bir hizlandirimis kampanya degil, kapasite doniisimudiir.

AY1 | AV2

AY 3

AY 4

AY5 | AY6 | AY7

AY 8

AY 9

AY10 | AY11 | AY12

1. FAZ: Kurulum & istihbarEt

e Pazar analizi
e CRM kurulumu
e |cerik stratejisi

e Hedef Kitle listeleme.

7 ; 2. FAZ: ilk Temas & Nitelikli Toplantilar

>

e |Ik ‘Qualified Lead'ler
e Numune gonderimi
o Teklif surecleri.

3. FAZ: Optimizasyon & Kapanisg

e Satis dongulerinin tamamlanmasi
e Sistemin Olgeklenmesi
e Verimlilik artisi.

Ortalama satis dongusu sektore gore 4-8 ay arasinda degismektedir.
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Ekibinizle Rekabet Degil, Is Birligi

Entegrasyon Modeli

Biz firmanizin dis ticaret “q
departmani gibi degil, @
ekibinize entegre bir 'Ozel
Kuvvetler' birimi gibi T,
calisirnz.

<

Key Takeaway:

Kalici Deger: Sozlesme bittiginde sistem (veriler, listeler, CRM, icerikler) tamamen
sirketinize kalir. Bagimlilik yaratmaz, kas insa ederiz.

Egitim ve Yetkinlik Transferi
€ LinkedIn ile B2B miisteri bulma.
€ CRM yonetimi ve veri hijyeni.

€) Uluslararasi mizakere teknikleri.

X
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Sizin Icin Calisan Uzman Kadro

Kaliteyi korumak adina yilda sadece 30 firma ile ¢alisiyoruz.

e

f

Operasyon Yoneticisi
Sure¢ yonetimi

~ Pazar Arastirma Uzmani
Veri analizi | |

Igerik & Dijital Pazarlama
SEQ, Web

)

/Qz ®
@© %
®
Ticari Istihbarat
Lead skorlama

CRM & Otomasyon Uzmani

Sistem yonetimi

= ]
=

Ihracat Destekleri Uzmani
Tesvik yonetimi
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1. Sabit Hizmet Bedeli

Altyapi kurulumu, veri
lisanslari, igerik uretimi ve
uzman insan kaynadi icin aylik
sabit bedel.

2. Komisyonsuz ihracat

[

{ 100%

@

Devlet
Destegi
(~60%)

3. Devlet Desteqgi
Kaldiraci

Hizmetlerimiz “Pazara Giris
Projesi” kapsamindadir.

Harcamalarinizin ortalama
%60'In1 geri almaniz
mumkunddur.

Sadece devletten aldiginiz
tesvik iadesi uzerinden %10
basari primi alinir.

Gergeklesen ihracat
satislarindan komisyon
almiyoruz. i
Toplam
Maliyet
Ek Maliyetler: Reklam ve yazilim lisanslar (Zoho, LinkedIn vb.) harictir (Ort. 300-500%/ay). l
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Neden BAZ Girisim? 3

Sistem Odakl:

Kisilere veya sansa deqil, veriye ve
teknolojiye dayalil bir makine kuruyoruz.

Risk Paylasimli:

Devlet destekleri entegrasyonu ile
maliyet etkin ¢alisma.

T Butunlesik Yapiu: =
Pazar arastirmasi, dijital pazarlama

ve satis danismanligi tek ¢ati altinda. =

Kalici Deger:

Sistem ve yetkinlikler sirketinizde
kalir, bagimlilik olusmaz.

Seffaf:

CRM uzerinden anlik takip ve
Olculebilir sonuclar.

Kalici Deger:

Sistem ve yetkinlikler sirketinizde
kalir, bagimlilik olusmaz.
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Sureci daha detayli konusmak ve firmaniza ozel
potansiyeli degerlendirmek icin 20 dakikalik bir
on gorusme planlayin.

E-posta: Telefon:

~ info@bazgirisim.com ¢, 0312 418 46 58 /
0545 149 95 27

Web:

@ bazgirisim.com
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