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GLOBAL IHRAGAT YONETIMI

Kuresel pazarlarda surdurulebthr 1,hmcm: basarist,
“yalmzca dogru stratEﬁy[e degl,[ dﬂgm ulkede dogru
yerel partnerle miimkiindiir.
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Masa Bas1 Analizler
Veri okuyarak yonetilen surecler.
Yanlig pazar secimi riski.

BAZ Girisim, firmalarin 'gergek alici olmayan’ temas!

Sahadaki Gerceklik
Birebir temas ve dogrulama.
Dogru is ortaklar.

ar nedeniyle zaman ve biitce kaybetmesini engeller.

Biz, masa bagi analizlerin otesinde, sahaya dayali ve dogrulanmig ihracat ¢ozumleri sunariz.




44 phéa N

P e e e v = | |
i =t | nm B | | W _ i
o S Bk B ol b st o s I 1) SET
| Avrupa, Orta Dogu, Afrika, Amerika ve Asya pazarlarinda ‘Yerel Bilgi + Merkezi Strateji’ yaklagimi. |
i_i I . - ) | i_w_
- AVRUPA & AVRASYA _- | ORTADOGU & ASYA
| Almanya, Fransa, P Cin, :
Ingiltere, Hollanda, ‘ Iran, Azerbaycan,
i Rusya, Ukrayna, Suriye, Irak, BAE,
. Romanya, Sirbistan, Kuveyt, Ozbekistan
' Macaristan, Bulgaristan i
AMERIKA AFRIKA i
k ABD Cezayir, Fas i
| Kanada Fildisi Sahili, .
Sili Gana HiE
Nijerya, HE
Gabon i
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* GLOBAL PARTNER AGI NEDIR?
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BAZ Girigim partnerleri, rapor Uretmek igin degil, ticarete donusebilir temaslar olugturmak i¢in ¢aligir. - ’

FIILEN SAHADA

Hedef tilkede
fiziksel olarak
bulunan.

YEREL UZMAN

Yerel ig kilttrint
ve satin alma
davramglarini bilen.

AG SAHIBI
Alicy, distributor ve
: yatirimcl aglarina
.|/t dogrudan erigimi

i olan.

ENTEGRE
BAZ Girisim
metodolojisiyle
¢alisan, bagimsiz =~ 1=
ama sisteme =
entegre uzmanlar.




Ham Veri BAZ Filtresi Dogrulanmus Bilgi 1
Yerel Dogrulama Gergek Alici Temasi
Pazar verileri ve firma listeleri yerinde Telefon, toplanti ve birebir temaslarla karsi
kontrol edilir. Sahte talepler filtrelenir. . tarafin gercek satin alma niyeti test edilir. y
t s
Sonugc: Sadece veri degil, dogrulanmis ticari istihbarat. A
!J.J. H+H t + : i 4 :{ I
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Hedef Pazar
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Kulturel ve Ticari Uyum

* Fiyatlama stratejileri, miizakere teknikleri ve
odeme aliskanliklar ulke bazh ele alinir.
e Karar stirecleri yerel dinamiklere gore yonetilir.

Operasyonel Destek

 Toplanti organizasyonu.
e Tercumanlik ve saha ziyareti.
 Fuar eglik hizmetleri.
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HIZMET DIKEY 1: iHRACAT VE PAZARA GiRiS

Temel Hizmetler

))

Ulke Bazl Pazar Arastirmalar

Pazara Giris Projeleri
Stratejik yol haritasinin ¢izilmesi.

)

Distributor ve Bayi Yapilanmalari

Dogru yerel ortaklarin tespiti ve
anlagma surecleri.

))

Hedef pazarin sahadan verilerle analizi.
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HIZMET DIKEY 2: B2B IS GELigriRME

Aktif Saha Hizmetleri
>> Alici Goriigmeleri

temas ve toplanti ayarlamalari.

)) Firma ve Talep Dogrulama

Karsi tarafin guvenilirliginin ve
talebinin teyit edilmesi.

)) Ticari Istihbarat

derinlemesine saha bilgisi.

Potansiyel misterilerle dogrudan

Rakipler ve pazar kogullar1 hakkinda

—
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HIZMET DIKEY 3: DIJITAL SUREGLER VE DEVLET DESTEKLERI

] <[
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/—@ Dijital Surecler -

»» Hedef pazar uyumlu dijital pazarlama.

: \—o % Lead dogrulama ve CRM entegrasyonu.

% Satig hunisi ve takip sistemleri.

T |

.................

Devlet Destekleri

> Pazara girig ve pazar aragtirmasi destekleri. |
% Fuar ve yurtdisi birim destekleri danigmanhgi.

»» Proje bazl tegvik yonetim siirecleri.




NEDEN BAZ GIRISIM GLOBAL PARTNER AGI?

Tek merkezden yonetilen daginik yapi degil, yerel
gucle desteklenen biitiinlesik strateji.

Sadece danigsmanlik degil, stratejik ihracat modeli.

& SUREKLILIK

Kisa vadeli aracilik degil, uzun vadeli is ortakhgi.

& SEFFAFLIK

Seftaf gelir paylagimi ve net sorumluluklar.

«” DENEYIM

Turkiye merkezli, kurumsal ve kamu tecrubeli yapi.
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~YENI DENEYIM SONUG HIBRIT
IHRACATGILAR ARAYANLAR | | ODAKLILAR MODEL
| Ihracatayeni Daha once yanhs ; ‘Data’ degil, gercek Dijital pazarlama |
baglayacak ama | pazar deneyimi aliciyla caligmak | ve saha streclerini |
| risk almak | yagamig ve isteyenler. birlikte yurtitmek
i istemeyen finnalfzg; | temkinli olanlar. - isteyenler.
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DOGRU, KONTROLLU VE SURDURULEBILIR IHRACAT

&% KONTROLLU SUREC

| ||| = Merkezi strateji

DOGRUPAZAR /47

Yerel bilgi ile
dogrulama

% " SURDURULEBILIR
BASARI

| Uzun vadeli ortaklik

27 ulkede aktif partner agimizla hedef pazarlarinizi sansa birakmiyoruz.
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GLOBAL PARTNER AGI ILE
GALISMAK ISTER MISINIZ?

FU—Dj Book Now
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Email: info@bazgirisim.com
Telefon: 0312 418 46 58 / 0545 149 95 27

¥ Toplant: Planla: https://calendly.com/bazgirisim/20dk s

BAZ Girisim - Thracatta Coziim Ortaginiz.
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